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Leonardo
Grisotto

Sécio-diretor e Cofundador

Administrador (Faficop)
CBA Gestao (Ibmec)
MBA Financas (Ibmec)
M&A Avisor e Investidor

Linked T}

Jefferson
Nesello

Socio-diretor e Cofundador

Analista de Sistemas (UFMS)
Pds e MBA (FGV)
PDG/Exec. (FDC)

M&A Advisor e Mentor

Linked T}

Alexandre
Nunes
Sécio-conselheiro e Cofundador
Engenheiro (UFU)

MBA Exec. (Ibmec)

Master Eng. (ITA)
M&A Advisor e CSO

Linked [}

Tatiana
Lima
Sécia-conselheira e Cofundadora
Administradora (UFPR)
MBA Financas,

Controladoria e Auditoria pela (FGV)
M&A Advisor e Gerente

Linked [T}


https://www.linkedin.com/in/jnesello/
https://www.linkedin.com/in/afnunes/
https://www.linkedin.com/in/leogrisotto/
https://www.linkedin.com/in/tatiana-pereira-lima-aa446944/

JCoRectadosicom o mercado atual.

i w—

/'// £
/ 4
/ e ;
/ ﬁ;%!
4

/ P

N

a‘@

Josias
Cordeiro

Saocio-conselheiro e Cofundador

Administrador (UFPR)
Venture Capitalist
CEO WTC South Brazil
M&A Advisor

Linked T}

José
Peixoto

Sécio-conselheiro e Cofundador

Engenheiro (CEFET)
MBA Executivo (FDC)
POS-MBA (Kellog School)
M&A Advisor e Empresario

Linked [}

Henry
Fuckner

Sdcio-conselheiro e Cofundador

Engenheiro (PUC-PR)
MBA Executivo (FDC)
Sécio J8 Imdveis e Ocle Engenharia
M&A Advisor

Linked}]


https://www.linkedin.com/in/henry-fuckner-1799938/
https://www.linkedin.com/in/josiascordeiro/
https://www.linkedin.com/in/jose-eduardo-de-souza-peixoto-26714030/
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E ter fechado mais de

7 bilhoes

em transacoes.

TAT
E atuar ha mais de

20 anos
em M&A.
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E ter realizado mais de

100

Projetos.



E ESTARENTRE AS

MELHORES

ASSESSORIAS
INDEPENDENTES

EM FUSOES E AQUISICOES DO BRASIL,
SEGUNDO A LEADERS LEAGUE 2021.

Mergers & Acquisitions - Independent Advisors - Brazil - 2021 rankings - Investment Bank.



https://www.leadersleague.com/en/rankings/mergers-acquisitions-independent-consulting-ranking-2021-investment-bank-brazil

+4 ANOS
CONSECUTIVOS

NO RANKING DA ANBIMA, UMA DAS

MAIORES
BOUTIQUES DO
BRASIL

N

ANBIMA



com players estratégicos e financeiros.

Somos membros:

Pandea
L Global M&A

20 Paises

34 Escritorios
1.300+ Projetos

€ 21Bi+ Deal Value

180+ Profissionais



AOS DESAFI

DOS NOSSOS CLIENTES:



DETODOS
JS PROJETOS.
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~ ECRIAR UM PROCESSO

MELHORES OPORTUNIDADES E

~ GERARVALORREAL

PARA OS NOSSOS CLIENTES.




DENTRO DO VA
- DE FUSOES E AQUISICOES,
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E CULTIVAR \ ?\.

!
RELACIONAMENTO s
DE LONGO PRAZO, PROFISSIONAL, > W ¢
EXTREMAMENTE B
PERSONALIZADOE
SEM CONFLITOS DE

INTERESSE.




- : 4
EDIZERNAO

A UMA TRANSACAO _

QUANDOHARISCO

PARA O CLIENTE.

Educacao s Riscos financeiros, operacionais e ativo

2016 Sy SiGe S0M caro. A empresa nao foi vendida ainda.
= Diversos fatores de risco. A empresa

Midia Buy-Side 80M nég cumpre atualmente com os

2014 objetivos apresentados.

Midia Digital Bl Side 20M R|~scos pO|ItIC.OS. e flna.ncelros. A empresa

2015 nao conseguiu investidores.

oG . So6 poqlerla realizar a venda pa.rC|aI apos

2014 Sell-Side 60M equacionar a estrutura de capital

através da venda de um ativo especifico.



Antes de sermos advrsofs%
M&A como executivos de €
assessorando aquisico 4
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ATUAMOS EM PROJETOS
DE GERACAO DE VALOR
DE LONGO PRAZO,

FOCADOS EM
MIDDLE MARKET,
NOSMAIS
VARIADOS
SEGMENTOS DA
ECONOMIA.




E CONHECEMOS
MUITO BEM A

REALIDADE
DAS EMPRESAS

QUE ASSESSORAMOS.




O QUE

FAZEMOS:

%E

PREPARACAO

Governanca e Gestao

Analise estratégica
Estruturacao de dividas

Construcao de Business Plans

=%
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TRANSAGAO

Avaliacao da empresa
Preparacao de materiais
Mapeamento dos interessados
Processo de Due Diligence

Fechamento da transacao

v

i

POS-TRANSACAO
Plano de Integracao
(Buy-Side)

Controle de “Earn-Out”

(Sell-Side)



COMO E FEITO O SELL-SIDE: 7
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ENTENDIMENTO AVALIACAO MAPEAMENTO ) APRESENTACAO
DAEMPRESAE FINANCEIRA DE COMPRADORES/ DA EMPRESA
DO MERCADO

E DATESE DE INVESTIDORES (ROADSHOW)
INVESTIMENTOS

= z
882 &>
RECEBIMENTO DUE DILIGENCE CONCLUSAO
DE PROPOSTAS E NEGOCIACAO E ANUNCIO
E ESTRUTURAGAO DE CONTRATO

DA TRANSAGCAO
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ENTENDIMENTO

MAPEMENTO DE AVALIACAO ENVIO DE PROPOSTAS
DA EMPRESA, OPORTUNIDADES FINANCEIRA E ESTRUTURAGAO
MERCADO E TESE PRELIMINAR DA TRANSACAO
DE INVESTIMENTOS E ABORDAGEM

INICIAL

)

P =

poxoN A cH
DUE DILIGENCE CONCLUSAO INTEGRACAO
E NEGOCIACAO E ANUNCIO (OPCIONAL)

DE CONTRATO
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Assessoria na
venda participacao
societaria para:

cedic cedilab

imagem e laboratdrio

Assessoria na
venda do controle
societario para:

=2

DASA

| g

Assessoria na captacao de
recursos Séries E com
investidores estratégicos e
financeiros

bematech

Assessoria na
aquisicao controle
societarioda:

GEMCO

CREATIVE
SOFTWARE

bematech

Assessoria no
processo de IPO
R$ 814 milhdes

bematech

Assessoria na
aquisicao controle
societario da:



=

Assessoria na
venda participacao
societaria
relevante para:

GP Investments

Assessoria na
venda de 100% da
empresa para:

&

Solabia

Assessoria na
venda participacao
do Grupo JCR para:

= “MICHELIN

@ bluetec

SOLUCAO sascar

Assessoria na
venda do controle
societario para:

 Sascar

OJI Vsolutions »

Assessoria na
venda do controle
societario para:

cetipo

(Jstqutions

Assessoria na
venda do controle
societario para:

 Sascar



OHDRMD:ENTHE

Assessoria na
venda do controle
societario para:

é FLEURY

DRITLFOR

Assessoria na
venda de 100% da
empresa para:

International Drilling Inc.

I indyxa

Assessoria na
venda do controle
societario para:

\ > VOLK

& (0 Brasil

Assessoria na
venda de 100% da
empresa para:

[ ]
BUNZL
I

. PELISSARI

gestdo e tecnologia

Assessoria na
venda do controle
societario para:

Assessoria na
venda do controle
societario para:

PLUGAR

Data & Intelligence



eim

Assessoria na
venda do controle
societario para:

()] DePuySynthes

ppppppp

F%FASTTEL

ENGENHARIA

Assessoria na JV
para aquisicao lote
ANEEL de R$ 170M

W—_

CESBE 5.

OCLE

EMNGERHARIA
ELETRICA LTDA

Assessoriana
venda do controle
societario para
investidores
privados

OdontoBrasil

Assessoriana
venda de
participacao para
investidores
privados

mmlus

Assessoria no
vendade
participacao
societaria para
Investidores
Privados

Assessoria na
venda do controle
societdrio para:

novozymes

7
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CASE MadeiraMadeira - Advisory + M&A (Buy e Sell Side) @

Equipe da Zaxo assessorou o CEO da MadeiraMadeira entre 2012 e 2020, liderou os processo de captacao madeiramadeira
das Séries C e E, levando a Companhia para o _e continua assessorando-a até o momento.

Tombstones (Transacoes) Highlights

3 = — e Entre 2012 e 2020, Alexandre Nunes (sécio da Zaxo) assessora o CEO da MM em
Assessoria na captacao de recursos Série C processos de governanca, estratégia e captacoes

Valor nao divulgado

e Em 2017, a Zaxo assessorou a MM na captacao da Série C

e Em 2020, Alexandre Nunes assume papel de CSO (Chief Strategy Officer) da MM com
a missao de realizar novas captacdes e aquisicoes de novos negécios para a Companhia

A Assessoria na captacao e Em 2021, é anunciada a captacao de USD 190 MM junto a investidores financeiros e
v de recursos Série E estratégicos, o que leva a companhia a superar valor USD 1 bilhao.

Crescimento das Receitas (Em R$ Milhoes):

v Assessoria na aquisicaoda 10.525%
44 logtech iTrack Brasil

iTrack
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CASE GRV Solutions - Governanca + M&A (Buy e Sell Side)

A equipe Zaxo liderou o processo de construcao do plano estratégico da GRV Solutions entre g r VSOI ut| ons
2009 e 2010, que culminou na venda do controle da Companhia para Cetip em 2010 por

Tombstones (Transacoes) Highlights

Assessoria navendado e Em 2009 a equipe Zaxo assessorou a GRV no desenvolvimento de planejamento estratégico, construcao
o controle societario paraa Cetip g;%r(;;gl\rr)lento e padronizac3o de relatdrios gerenciais = faturamento de R$ 197M e valor de mercado de

ceti R$ 2.000.000.000
p e Como parte da estratégia de diversificacao de portfélio, a companhia adquiriu a Sascar
A equipe Zaxo co-assessorou a preparacao da companhia para a abertura de capital, incluindo road show

junto a investidores

e Apds avaliacdo das melhores alternativas aos acionistas, a operacao foi realizada junto a um player
estratégico

: Assessoria na aquisicao do ¢ Venda da companhia para a Cetip em Dez/2010 - faturamento de R$ 297M e valor de R$ 2 bilhoes
, - controle societario da Sascar

Multiplicacio de Valor (Em R$ Milhdes):

para o Grupo JCR

0' Spin-off da Sascar
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CASE Sascar - M&A (Buy e Sell Side) + Pés-Transacéo (Gestao / Integracéo)

A Sascar passou por trés processos de venda de participacao acionaria entre 2009 e 2014. A A
reestruturacao da empresa e o M&A foram pilares fundamentais na estratégia de crescimento, que =

Tombstones (Transacoes)

Highlights

Assessoria na venda da participacao e Em 2009 a equipe Zaxo co-liderou a aquisi¢do da Sascar e construiu o plano de integracao, assessorando o

NEOR : . ==
) . . Grupo JCR (através da GRV Solutions) na aquisicdo da Sascar por R$ 170M
T IT I  do Grupo JCR para a Michelin oo CRT SRS ARG Bk
g e Sécios e equipe da Zaxo atuaram na gestao e no conselho da companhia
e Zaxo assessorou o Grupo JCR na aquisicao integral da Sascar
e Zaxo realizou aquisicao da BlueTec e SBTEC como estratégia de ampliacdo de area de atuacao e portfélio
@ bluetec Assessoria na venda para a Sascar , , ,
S OTUCA o Saarar » Venda do controle da companhia para o fundo de private equity GP Investments em 2011 por R$ 460M em

operacao assessorada pela Zaxo

¢ Venda de 100% da companhia para a Michelin por R$ 1,6 bilhdo = a Zaxo assessorou o acionista Grupo JCR

Multiplicacdo de Valor (Em R$ Milhdes):

SBEC Assessoria na aquisicao da SBTEC

Assessoria na venda do

GP Investments controle para a GP Investments






YW ZAXO

M&A Partners

Av. Sete de Setembro, 4995 - Sala 06 - Batel - Curitiba, PR - 80.250-205

WWW.zaxo.com.br
contato@zaxo.com.br

+55 41 3524-4424


https://www.linkedin.com/company/zaxopartners/
https://wa.me/message/3PRQDR6TZYZ6D1
http://zaxo.com.br/
https://wa.me/message/3PRQDR6TZYZ6D1

